EBZ s m Mittleres Ruhrgebiet
Akademie

el Vier Stadte. Ein Plus. Fir Bochum, Herne, Witten und Hattingen.

/
i'i

IHR LEBEN. IHR LERNEN. IHR ERFOLG.

EBZALIFE | Das innovative Lernkonzept fir Immobilienmakler:innen.

Weiterbildung, die perfekt zu lhnen passt.
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JEDERZEIT STARTBEREIT



BEREIT FUR DIE ZUKUNFT
DES LERNENS?

SIE MOCHTEN SICH WEITERBILDEN UND DABEI:

¢ Beruf und Privatleben flexibel vereinbaren,

e die Zeit frei einteilen,

® groBtmaogliche Freiheit bei der Auswahl der Lerninhalte haben,
e jederzeit und Uberall lernen kénnen

¢ und mit SpaB und ohne Stress neues Wissen erhalten?

UNSERE LOSUNG: EBZALIFE

Unser innovatives Lernkonzept fir Immobilienmakler:innen
ermdglicht eine zielgerichtete berufliche Weiterbildung und
persdnliche Kompetenzentwicklung — genau auf lhre
individuelle Lebenssituation angepasst.

Lernerfolg:  Sie erhalten praxisgerechtes Know-how fur einen erfolgreichen Lehrgangsabschluss.

Individuell:  Sie wahlen die Schwerpunkte nach persénlichen Bedirfnissen.
Flexibel: Sie bilden sich zukunftsgerecht weiter — wann, wo und wie es passt.
Effizient: Sie lernen zielgerichtet und zeitoptimiert — mit frei wahlbarem Start und Abschluss

sowie persdnlichem Lerntempo”.

Weiterbildung
mit IHK-Zertifikat

“Keine festen Start- und Endtermine, Lehrgang sollte jedoch innerhalb von 12 Monaten abgeschlossen werden.



EBZ4LIFE: GANZ NACH IHREN
WUNSCHEN LERNEN.
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Bei EBZALIFE entscheiden Sie, welche Lerninhalte und
Themenbldcke Sie in welcher Reihenfolge bearbeiten
mochten. Darlber hinaus kénnen Sie gréB3tenteils selbst
bestimmen, ob Sie:

¢ in der Prasenzgruppe lernen und den Face-to-Face Austausch bevorzugen
e sich online im Live-Seminar mit Trainer:in und anderen Teilnehmern:innen austauschen méchten
e sich lieber eigenstandig per Lernvideo, E-Learnings sowie Skripten und Studienbriefen vorbereiten

¢ in den 1:1-Austausch mit einem Fachcoach treten méchten

Sie sehen: Mit EBZALIFE wird Ihre berufliche
Weiterbildung flexibel wie nie!



EBZALIFE LEHRGANG IMMOBILIENMAKLER:IN.
ALLES AUF EINEN BLICK.

THEMENFELDER

Der innovative Lehrgang besteht aus sechs Themenfelder:

‘ THEMENFELD 1 N THEMENFELD 2 A THEMENFELD 3 A

Grundlagen und Maklerrecht Immobilienbewertung Marketing und Kommunikation
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THEMENFELD 4 THEMENFELD 5 THEMENFELD 6
Bautechnik Immobilienrecht Finanzierung, Regulatorik und Aktuelles

LERNMEDIEN

Zu jedem Themenfeld finden Sie auf der EBZALIFE Lernplattform passende E-Learnings, Lernvideos, Online-
Seminare sowie teils auch Prasenztrainings. Zudem stehen lhnen themenfeldlUbergreifend qualifizierte
Fachcoaches flr den persénlichen Austausch zur Seite.

PRUFUNGEN UND ABSCHLUSS

Zum Abschluss eines Themenfeldes erfolgt eine verpflichtende schriftliche Lernerfolgskontrolle (online).
Um am schriftlichen und mindlichen Abschlusstest teilzunehmen und den Lehrgang mit einem IHK-Zertifikat
abzuschlieBen, bendtigen Sie eine bestimmte Punktzahl.

PUNKTESYSTEM

In jedem der sechs Themenfelder kénnen Sie maximal 16 Punkte erwerben. Die Punktzahl variiert dabei je nach
Lernangebot (Prasenz-/Online-Trainings). Zusatzlich zu den maximal 96 Punkten (6 x 16 Punkte) kénnen Sie durch
die Teilnahme an einem Fachcoaching oder einem Vorbereitungstag fiinf weitere Punkte erhalten.
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Weitere Informationen zum Punktesystem und den genauen Prifungsmodalitdten erhalten Sie im Rahmen lhrer individuellen Weiterbildungs-Beratung.



EBZA4LIFE | KURSUBERSICHT

GRUNDLAGEN UND MAKLERRECHT
E-LEARNING / LERNVIDEO

Courtageteilung und Provisionssicherung: Kommunikation und Methoden

Das kleine ABC des Immobilienmaklers

Grundlagen des Maklervertragsrechts

Grundlagen: Marketing fur Immobilienmakler:innen

Makler- und Bautragerverordnung

Maklerrecht: Provisionsteilung — Neuerungen und Anderungen im Maklerrecht

Maklervertragsrecht — Provision und Verwirkung

Maklervertragsrecht: AGB und Individualvereinbarungen

Notwendige Daten und Dokumente fir Immobilienvermittlungen

Wohnungsvermittlungsgesetz

ONLINE-SEMINAR

Rechtliche Rahmenbedingungen

Die Maklertatigkeit

Markte in der Immobilienwirtschaft

STUDIENBRIEF 1

LERNSTANDSKONTROLLE

IMMOBILIENBEWERTUNG
E-LEARNING / LERNVIDEO

Asset und Share Deals im internationalen Vergleich

Das Ertragswertverfahren

Das Sachwertverfahren

Das Vergleichswertverfahren

Einfihrung in Asset und Share Deals

Grundbuchrecht

Grundlagen der Immobilienbewertung

Objektangebot und Objektanalyse

Preisbildung am Immobilienmarkt

Teilmarkte des Immobilienmarktes

Wohn- und Nutzflachen in der Maklerpraxis

ONLINE-SEMINAR

Fresh-up: Immobilienbewertung- praxisnahe Anwendung

PRASENZ-SEMINAR

Immobilienbewertung

STUDIENBRIEF 1

LERNSTANDSKONTROLLE




MARKETING UND KOMMUNIKATION
E-LEARNING / LERNVIDEO
3D und VR in der Immobilienwirtschaft

Die innere Einstellung als Erfolgsfaktor

Digitaler Vermietungsprozess am Beispiel der GWH/Immomio

Interkulturelle Kompetenzen

Konflikte in Eigentimergemeinschaften — durch Kommunikation zur Deeskalation

Kundenorientierte Kommunikation — das Plus im Kundenmanagement

Mieteranliegen hoflich ablehnen

Mietschulden abbauen - Unterstitzung von Mietschuldnern 2020

Mietschulden abbauen, Rdumungen verhindern — Gesprachstechniken und Strategien

Mull, Schimmel und Larm — Verhaltensdanderung vom Mieter fordern

Nachbarschaftskonflikte befrieden — der Runde Tisch

Ruhe bitte: Beschwerden Uber Larm erfolgreich bearbeiten

Telemediengesetz

Verwahrlosung abbauen — Hintergrund und Intervention

Was ist nur mit meinem Mieter los? Umgang mit schwierigen Mietern

Wer wird denn gleich in die Luft gehen? Durch Kommunikation zur Deeskalation

PRASENZ-SEMINAR

Verkaufstraining

Praktisches Maklertraining (Besichtigung, Objektaufnahme, Vermarktung etc.)

Einkaufstraining

LERNSTANDSKONTROLLE

BAUTECHNIK
E-LEARNING / LERNVIDEO

Altlasten und Schadstoffe Teil 1: Altlasten, Kampfmittel und nattrliche Belastungen des Bodens

Altlasten und Schadstoffe Teil 2: Radon

Altlasten und Schadstoffe Teil 3: Asbest und klnstliche Mineralfasern

Altlasten und Schadstoffe Teil 4: PAK, MKW, Formaldehyd

Altlasten und Schadstoffe Teil 5: PCB, PCP, DDT, Dioxin, Lindan und HBCD

Altlasten und Schadstoffe Teil 6: Schimmel

AuBenwande und Fassaden

Balkone

Bauen im Bestand: barrierefreier / barrierearmer Umbau

Bauen im Bestand: Schadstoffe in typischen Baualtersklassen

Baumangel

Bauzeichnungen Teil 1: Grundlagen, 2D und 3D

Bauzeichnungen Teil 2: Formanforderungen an Plane, typische Symbole und Beschriftungen

Bezahlbares Wohnen: Kostenreduktion durch optimierte, flachenreduzierte Grundrisse

Bezahlbares Wohnen: Kostenreduktion durch serielles und modulares Bauen

Bodenarten, Baugrund, Fundamente und Grundleitung

Brandschutzanforderungen im Neubau

Decken, Estrich und FuBbodenaufbauten

Der Energieausweis — Berechnungsgrundlagen und Praxistest

Elektroinstallationen




Energiemanagement und Energiecontrolling

Energiesysteme /-versorgung

Fenster und TUren

Fogging

Gasinstallation

Gebaudeenergiegesetz (GEG)

Generationengerechte Bestandsmodernisierung

Grundlagen der Gebaudeautomation

Grundlagen des Brandschutzes in Wohn- und Gewerbeimmobilien

Grundlagen Schallschutz im Wohnraum

Hausschwamm

Heizungsanlagen

Immobilien und Denkmalschutz

Innenwande und Wandbelage

Klimaanpassung: Sommerlicher Warmeschutz als Aufgabe der Gebaude und Quartiersentwicklung

Konstruktion und Abdichtung des Kellers

Luftungsanlagen

Mobilitat & Energie im Quartier

Raumlufttechnische Anlagen

Rechtskonformer Betrieb von Aufzliigen

Sanitarinstallationen

Smart Home

Steildach- und Flachdachkonstruktionen

Tiefgaragen

Treppenhauser

Trinkwasserverordnung

Verkehrssicherungs- und Betreiberpflichten

Verkehrssicherungspflichten: Spielplatzkontrolle

Warmedammsysteme pro und contra

Warmepumpe, Pelletheizung und BHKW

PRASENZ-SEMINAR

Grundwissen Bautechnik fur Makler:innen

ONLINE-SEMINAR

Fokus: Bauschaden erkennen (Grundlagen)

STUDIENBRIEF 1

LERNSTANDSKONTROLLE

IMMOBILIENRECHT
E E-LEARNING / LERNVIDEO

Abwicklung des beendeten Mietverhaltnisses — rechtliche Grundlagen

Alternative Moglichkeiten des Forderungsmanagements

Bautragervertragsrecht

Beendigung und Abwicklung von Mietverhaltnissen

Das Wohnungseigentumsrecht bei Neubauprojekten

Datenschutzkonforme Mieterauswahl

Die Mietpreisbremse

Entmietungsmanagement

Erbbaurecht

Gewerberaummietvertrag




Grundlagen der Betriebskostenabrechnung: Kommunikationsstrategien zur Einwandbehandlung

Grundlagen der Betriebskostenabrechnung: Rechtliche Grundlagen

Grundlagen WEG

Grundsttckskaufvertragsrecht

Moglichkeiten der Mietanpassung

NieBbrauch

Offentliches Bau- und Planungsrecht

Rechte und Pflichten der Mieter

Rechtliche Grundlagen des Forderungsmanagements

Schonheitsreparaturen

Ubergabe gewerblich genutzter Mietobjekte

Vermieterpflichten

Vermietung von Gewerberaum

Vermietung von Wohnraum

WEG-Reform 2020

Wohnungsiubergabe

Zweckentfremdungsrecht

ONLINE-SEMINAR

Grundlagen des Immobilienrechts

STUDIENBRIEF 1

LERNSTANDSKONTROLLE

FINANZIERUNG, REGULATORIK UND AKTUELLES
E-LEARNING / LERNVIDEO

Blockchain fur die Wohnungswirtschaft

Datenschutz

Dienstleistungs-Informationspflichten-Verordnung

Geldwaschegesetz

Grundlagen des Verbraucherschutzes und Schlichtungsstellen

Megatrends |I: Demographie — Bevolkerung im Wandel

Megatrends Il: Einkommen und Nachfrage — Gesellschaft im Wandel

Megatrends lll: Integration als Zukunftsaufgabe

Megatrends IV: Neues Wohnen - individuell und digital - ein Querschnitt aus Wohntrends 2035

Nachhaltigkeitszertifikate fur die Wohnungswirtschaft

Preisangabenverordnung

Projektmanagement in der Wohnungs- und Immobilienwirtschaft

Versicherungen

Wie die Digitalisierung die Immobilienwirtschaft verandert

ONLINE-SEMINAR

Steuern in der Immobilienwirtschaft

Immobilienfinanzierung

Immobilienfotografie

LERNSTANDSKONTROLLE

ABSCHLUSSPR"UFUNG )
KLAUSUREN / MUNDLICHE PRUFUNG




DAS MUSSEN SIE SONST NOCH WISSEN.

KOSTEN

Die Lehrgangsgebiihren betragen 2.200,00 € und sind in zwei Raten zu zahlen.

ZEITRAHMEN

Ihnen stehen 12 Lernmonate zur Verfiigung. In dieser Zeit kénnen Sie alle Angebote frei nutzen.

Sie kdnnen den Lehrgang jederzeit starten!

LERN-APP

Sie erhalten vollen Zugriff auf die Lern-App EBZ4U. Damit
bearbeiten Sie die Lernvideos, E-Learnings und Studienbriefe,
melden sich zu Seminaren und Fachcoachings an. Zudem kénnen
Sie lhre Punktestande und lhr Prifungsmanagement verwalten.

BERATUNG UND ANMELDUNG

Vor der Anmeldung erfolgt eine individuelle Beratung.
Gemeinsam mit unseren Experten definieren Sie Ihren fachlichen
Ist-Stand und planen lhren Lehrgang — perfekt abgestimmt auf
lhre Ziele und Vorlieben. Danach erfolgt die Anmeldung und
Freischaltung der EBZ4U Lern-App.

’

Laden im
o App Store
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BEREIT FUR DAS LERNEN DER ZUKUNFT?

Lassen Sie uns jetzt gemeinsam durchstarten — mit EBZALIFE.

WIR BERATEN SIE GERN

Kathrin Tulin
Springorumallee 20
44795 Bochum

Telefon: 0234 - 9447-770
E-Mail: k.tulin@e-b-z.de


https://rise.articulate.com/share/NvEhN-LIZLJjyaDlxI20D7luGDMIGhA6#/



